
Объемы продаж Infortrend
по регионам в 2010 году
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Основанная в 1993 году, корпорация Infortrend (Public TPE: 2495) является ведущим 
поставщиком высокопроизводительных сетевых систем хранения данных, уделяя 
особое внимание качеству, надежности, выбору и ценности. 

Полностью посвятив себя созданию систем хранения, Infortrend обладает сильной 
технологической базой, включающей в себя одну из самых лучших научно-
исследовательских команд в отрасли. Сфера нашей компетенции затрагивает все 
аспекты систем хранения данных: аппаратные средства, прошивки, программное 
обеспечение и системную интеграцию. Чтобы гарантировать качество продукта, все 
системы Infortrend разрабатываются и изготавливаются на собственном 
производстве. 

Системы хранения Infortrend широко используются множеством пользователей для 
различных ресурсоемких приложений в коммерческой и промышленной сферах. 
Наши основные бренды представлены линейками продуктов: ESVA, EonStor DS и 
EonNAS.

 О корпорации Infortrend

Дата создания: 1993 

Вход на биржу: 2002 (Taiwan Stock Exchange)

Штаб-квартира: Taipei, Taiwan

Капитализация (2010): 97.8 миллионов долларов США

Общее число сотрудников (2010): 550

Производственная база: Тайвань

Филиалы: США, Великобритания, Германия, Китай и Япония

Немного фактов

Infortrend постоянно стремиться к 
совершенствованию предлагаемых 
продуктов, постоянно инвестируя в 
исследования и разработки. Infortrend 
п р ед о с т а вл я ет  с в о и м  к л и е н т а м  
исключительно высококачественные 
продукты и решения хранения для 
удовлетворения их разнообразных 
требований и защиты их наиболее ценных 
активов – приложений и данных. 
Стремление Infortrend удовлетворять 
требования заказчиков и сохранять их 
лояльность, обеспечивая высочайшее 
к ач е с т во  п р од у к то в ,  р азд ел я ют  
поставщики, дистрибьюторы и системные 
интеграторы Infortrend по всему миру.
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Партнерская Программа
для России и стран СНГ
Партнерская Программа
для России и стран СНГ

Корпорация Infortrend представляет Партнерскую Программу для Реселлеров и 
Системных Интеграторов из России и стран СНГ. Цель настоящей Программы – 
предоставить наилучшие условия для наших Авторизованных Партнеров и 
обеспечить развитие их бизнеса. Программа включает два уровня партнерства – 
Серебряный и Золотой, рассчитанные с учетом размеров бизнеса. 

Комфортные Цены от прямого Дистрибьютора

Скидки при регистрации проектов (до 15%)

Рибейты по результатам продаж

Маркетинговые инструменты и ресурсы

Тренинги и обучение

Для того, чтобы принять участие в Партнерской Программе, Вам необходимо 
заполнить регистрационную форму и получить подтверждение заявки. 

Преимущества Программы:
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®
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®
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Условия Партнерской Программы Infortrend

Россия и страны СНГ

Требования

Объем квартальных продаж

Регистрация Партнера

Рибейты по результатам продаж 

Инструменты продаж

Демо оборудование

Серебряный Партнер

Скидка от цены дистрибьютора при 
регистрации проекта

Информация о Партнере 
на Web-сайте Infortrend  

Защита зарегистрированного проекта

Сертификация сотрудников

Маркетинговая поддержка 

Комплект продаж

Специальные маркетинговые фонды 

Золотой Партнер

$ 10 000 *

Техническая поддержка 

 

$ 35 000 *
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Нет 2%

Локальная Локальная и Infortrend

Да** Да**

*   В Партнерских ценах DSCon.

Нет Каждый запрос 
подлежит обсуждению

Специальная маркетинговая деятельность Каждый запрос 
подлежит обсуждению

Каждый запрос 
подлежит обсуждению

Как стать Партнером Infortrend?

www.dscon.ru/vendors/infortrend_partner_program.htm
Для того, чтобы принять участие в Партнерской Программе, Вам необходимо заполнить регистрационную форму на Web-сайте 
официального Дистрибьютора Infortrend в России – компании DSCon:   
В течении 15 дней Вам будет выслано официальное подтверждение принятия заявки на получение Партнерского статуса. 

** 
   

Скидка до 20% на основе специального соглашения, запрещающего продажу 
   в течении 6 месяцев после покупки и не более 1 устройства в год.
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